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1. Общие положения 

1.1 Настоящая методика определения инвестиционного профиля клиентов Акционер- 
ного общества Инвестиционной компании «ФОНДОВЫЙ КАПИТАЛ» (далее — Общество, 

Компания, Управляющий) разработана в соответствии с Положением Банка России от 
03.08.2015 г. № 482-П «О единых требованиях к правилам осуществления деятельности по 
управлению ценными бумагами, K порядку раскрытия управляющим информации, а также 
ТрСбОВЗ_НИЯХ‚ направленных на исключение КОНфПикТЗ интересов управляющего», Базовым 

стандартом совершения управляющим операций на финансовом рынке. 

П. Методика определения инвестиционного профиля 

2.1 Управляющий 10 принятия решения об определении инвестиционного профиля кли- 

ента совершает следующие обязательные действия: 

- выясняет ожидаемую клиентом доходность от доверительного управления, а также 
риск, который этот клиент согласен нести; 

- проводит анкетирование клиента по формам Приложений к Порядку определения ин- 
вестиционного ПрОфИЛЯ клиента; 

- оценивает полученные в результате анкетирования ответы клиента по формулам, ука- 
занным в п. п. 2.4, 2.8, 2.12 настоящей Методики. 

2.2 Управляющий принимает решение об определении инвестиционного профиля кли- 

ента — физического лица, не являющегося квалифицированным инвестором, путем соотнесе- 
ния ожидаемой клиентом доходности от доверительного управления, риска, который этот кли- 
ент согласен HECTH, и суммы баллов, полученных по итогам анкетирования. 

Управляющий не осуществляет управление ценными бумагами и денежными сред- 
ствами клиента в случае, если для такого клиента не определен инвестиционный профиль в 
соответствии с настоящей Методикой, либо B случае отсутствия согласия клиента с указанным 
инвестиционным профилем. 

2.3 Управляющий проводит анкетирование клиента в порядке, установленном Приложе- 

нием № 13 «Порядок определения инвестиционного профиля клиента» к договору доверитель- 

ного управления. 

2.4 Результаты ответов на вопросы анкеты клиента-физического лица, не являющегося 
квалифицированным инвестором, взвешиваются Управляющим следующим методом: 

n=13 

Итоговый балл = Z Bec вопроса п * Балл ответа 

=1 

где п - номер вопроса в таблице п. 2.5. Вес вопроса и балл ответа приведены B таблице п. 

2.5. 



2.5 Итоговая таблица баллов для определения инвестиционного профиля клиента-фи- 
зического лица, не являющегося квалифицированным инвестором: 

Ne вопроса 3 | Вес вопроса Вариант ответа Балл Итоговый балл 

Анкеты - При- | в итоговом ответа ответа 
ложение № 13 | рейтинге (%) 

Защита вложений от инфля- 

ции (доходность от 1 % до 9 % 0 0 

тодовых включительно) 

Умеренный прирост вложе- 

10 % ний (доходность от 9,01 % до 1 10 

1 12,5 % TONOBBIX — включи- 

тельно) 

Значительный прирост вло- 

жений (доходность от 12,51 % 2 20 

до 25 % годовых включи- 

тельно) 

Один год 2 20 

2 10 % Два года 1 10 

Свыше двух лет 0 0 

До 25 лет 1 5 

От 25 до 35 лет 3 15 

3 5% 

От 35 до 45 лет 4 20 

От 45 до 55 лет 2 10 

Больше 55 лет 0 0 

Доходы отсутствуют 0 0 

До 100 000 рублей 1 5 

5% От 100 001 - до 250 000 руб- 

4 лей 2 10 

От 250 001 — до 500 000 руб- 
лей 3 15 

Больше 500 000 рублей 4 20 



Меньше 50% доходов 3 15 

До 75% доходов 2 10 

5% 

Равны доходам 0 0 

Превышают доходы -1 -5 

He имею сбережений 0 0 

До 50 000 рублей 1 5 

5% 

Ot 50 001 — до 100 000 рублей 2 10 

Больше 100 000 рублей 3 15 

He имею вложений 0 0 

Сумма вложений до 50 000 

рублей 1 5 
5% 

Сумма вложений от 50 001 до 

100 000 рублей 2 10 

Сумма — вложений — свыше 

100 000 рублей 3 15 

Среднее общее, среднее спе- 
циальное 1 5 

Среднее специальное (эконо- 
5% мика, финансы) 2 10 

Высшее 2 10 

Высшее — (экономика, — фи- 

нансы) 3 15 

Опыт - банковские депозиты 1 10 

Опыт - самостоятельная тор- 
10 % товля ценными бумагами 3 30 

Опыт - инвестирование B пае- 
вые инвестиционные фонды, 2 20 

дУ 



He имею опыта 0 0 

Новичок 0 0 

Специалист в области фин. 

рынков, применял фин. ин- 2 20 
10 10 % струменты на практике 

Обладаю теоретическими 
знаниями, но не применял 1 10 
фин. инструменты на прак- 
тике 

До 5 % 0 0 

До 15 % 1 20 

20 % 
11 

До 20 % 2 40 

Свыше 20 % 3 60 

До 100 000 рублей 0 0 

От 100 001 до 500 000 рублей -1 -5 

12 5% 
Ot 500 001 до 1 000 000 руб- 

лей -2 -10 

Больше 1 000 000 -3 -15 

До 30 000 рублей 0 0 

Ot 30 001 до 50 000 рублей -1 -5 

13 3% 
Ot 50 001 до 100 000 рублей -2 - 10 

Больше 100 000 рублей -3 -15 

2.6 В соответствии с п. п. 2.1, 2.2 настоящей Методики и с учетом оценки результатов 

анкетирования клиента-физического лица, не являющегося квалифицированным инвестором, 
в соответствии с п. п. 2.4, 2.5 Методики Управляющий вправе присвоить Клиенту один из 

инвестиционных профилей:



Доступен для Клиен- | Доступен для Клиен- | Доступен для Клиентов 

тов с итоговым бал- | тов с итоговым бал- с итоговым баллом 
лом 5 — 60 лом 61 - 160 161 - 250 

Инвестицион- с консервативный O сбалансирован- сагрессивный 
ный профиль ный 

Ожидаемая до- 9 % годовых в руб- 12,5 % годовых B 25 % годовых в рублях 

ходность лях рублях 

Допустимый снижение стоимости | снижение стоимости | снижение — стоимости 
риск имущества, передан- | имущества, передан- | имущества, — передан- 

ного Клиентом, He |Horo Клиентом, He | ного Клиентом, не более 
более 5 % более 15 % 33 % 

Инвестиционный 12 месяцев 12 месяцев 12 месяцев 

торизонт 

2.7 На основе ответов клиента-физического лица, являющегося квалифицированным ин- 
BECTOPOM, об ожидаемой доходности, сроке инвестирования и о риске, который клиент согла- 
сен нести, Управляющий вправе присвоить Клиенту один из инвестиционных профилей: 

Инвестицион- | о консервативный | о сбалансированный сагрессивный 
ный профиль 

Ожидаемая до- 09 % годовых B 0 12,5 % годовых в руб- | п 25 % годовых в руб- 

ходность рублях лях лях 

Допустимый | снижение  стоимо- | снижение — стоимости | снижение — стоимости 
риск сти имущества, пе- | имущества, — передан- | имущества, — передан- 

реданного — Клиен- | ного Клиентом, He бо- | ного Клиентом, He более 
том, не более 5 % лее 15 % 33 % 

Инвестицион- 12 месяцев 12 месяцев 12 месяцев 

ный горизонт 

2.8 Результаты ответов на вопросы анкеты клиента-юридического лица (коммерческой 
организации), не являющегося квалифицированным инвестором, взвешиваются Управляю- 
щим следующим методом: 

2.9. 

=5 

Итоговый балл = Z Вес вопроса п * Балл ответа 

n=1 

тде 1l - HoMep вопроса в таблице п. 2.9. Вес вопроса и балл ответа приведены B таблице п. 

2.9 Итоговая таблица баллов для определения инвестиционного профиля клиента-юри- 
дического лица (коммерческой организации), не являющегося квалифицированным инвесто- 
ром:



Ne вопроса из Вес вопроса в Вариант ответа Балл от- | Итоговый балл 

Анкеты - При- итоговом рей- вета ответа 

ложение № 13 тинге (%) 

Защита вложений от ин- 

фляции (доходность от 0 0 

1 % до 9 % годовых) 

Умеренный прирост 

. 25 % вложений  (доходность 
1 ° от 9 % до 12,5 % годо- 1 25 

BBIX) 

Значительный прирост 

вложений  (доходность 
от 12 % до 25 % годо- 2 50 

BBIX) 

Один год 2 20 

2. 10 % Два года 1 10 

Свыше двух лет 0 0 

Отсутствуют — специа- 

лист / подразделение 0 0 

3. 20 % 
Имеются специалист / 

подразделение 1 20 

Операции совершались 1 15 

4. 15 % Операции не соверша- 

лись 0 0 

До 5 % 0 0 

До 15 % 1 30 

5. 30 % 

До 20 % 2 60 

Свыше 20 % 3 90 



2.10 В соответствии с п. 2.1 настоящей Методики с учетом оценки результатов анкети- 

рования Клиента - юридического лица (коммерческой организации), He являющегося квали- 
фицированным инвестором, B соответствии с п. п. 2.8, 2.9 Методики Управляющий вправе 

присвоить клиенту один из инвестиционных профилей: 

Доступен для Кли- | Доступен для Клиен- | Доступен для Клиентов 

ентов с HTOTOBBIM TOB с итоговым баллом 

баллом 0 - 30 с итоговым баллом 96 - 195 

31-95 

Инвестицион- 

ный профиль 

o консервативный O сбалансированный O агрессивный 

Ожидаемая до- 9 % годовых в руб- 12,5 % годовых в руб- 25 % годовых в рублях 

ходность лях лях 

Допустимый снижение — стоимо- | снижение — стоимости | снижение — стоимости 
риск сти имущества, пе- | имущества,  передан- | имущества, — передан- 

реданного — Клиен- | ного Клиентом, не бо- | Horo Клиентом, He более 
том, не более 5 % лее 15 % 33 % 

Инвестиционный 12 месяцев 12 месяцев 12 месяцев 

торизонт 

2.11 На основе ответов Клиента - юридического лица (коммерческой организации), яв- 

ляющегося квалифицированным инвестором, об ожидаемой доходности, сроке инвестирова- 
ния и о риске, который клиент согласен нести, Управляющий вправе присвоить Клиенту один 
из инвестиционных профилей: 

Инвестицион- | с консервативный | O сбалансированный сагрессивный 
ный профиль 

Ожидаемая до- | о 9 % годовых в руб- о 12,5 % годовых B 0 25 % годовых в руб- 

ходность лЯХ рублях лях 

Допустимый | снижение стоимости | снижение — стоимости | снижение  CTOHMOCTH 
риск имущества, передан- | имущества,  передан- | имущества, — передан- 

ного Клиентом, He | ного Клиентом, He бо- | Horo Клиентом, He более 
более 5 % лее 15 % 33 % 

Инвестицион- 12 месяцев 12 месяцев 12 месяцев 

ный горизонт 

2.12 Результаты ответов на вопросы анкеты Клиента - юридического лица (некоммер- 

ческой организации), не являющегося квалифицированным HHBECTOPOM, взвешиваются 
Управляющим следующим методом: 

п=6 

Итоговый балл = Z Вес вопроса п * Балл ответа 

п=1



тде п - номер вопроса в таблице п. 2.13. Вес вопроса и балл ответа приведены в таблице 
п. 2.13. 

2.13 Итоговая таблица баллов для определения инвестиционного профиля клиента- 

юридического лица (некоммерческой организации), He являющегося квалифицированным HH- 
вестором: 

Ne вопроса из Вес вопроса в Вариант ответа Балл ответа | Итоговый балл 

Анкеты - При- итоговом рей- ответа 

ложение № 13 тинге (%) 

Защита вложений от 

инфляции (доход- 

ность от 1 % до 9 % 0 0 

годовых) 

1. 25 % Умеренні›]й прирост 

вложений — (доход- 1 25 
ность от 9 % до 12,5 

% годовых) 

Значительный — при- 

рост вложений (до- 

ходность от 12,5 % 2 50 

до 25 % годовых) 

Один год 2 20 

2. 10 % Два года 1 10 

Свыше двух лет 0 0 

Отсутствуют специа- 0 0 

лист / подразделение 

3. 15 % 
Имеются специалист 1 15 

/ подразделение 

Операции — соверша- 1 15 

лись 

4. 15 % 

Операции не совер- 0 0 

шались 

До 5 % 0 0 

До 15 % 1 30 

5. 30 % 

До 20 % 2 60 



Свыше 20 % 3 90 

5% 

Дополнительные 
условия / ограниче- 
ния имеются 

Дополнительные 
условия / ограниче- 1 
ния отсутствуют 

2.14 В соответствии с п. 2.1 настоящей Методики с учетом оценки результатов анкети- 

рования Клиента - юридического лица (некоммерческой организации), не являющегося ква- 
лифицированным инвестором, B соответствии с п. п. 2.12, 2.13 Методики Управляющий 

вправе присвоить клиенту один из инвестиционных профилей: 

Доступен для Клиен- | Доступен для Клиен- | Доступен для Клиен- 

тов с итоговым бал- тов с итоговым бал- тов с итоговым бал- 
лом лом лом 

0-30 31-95 96 - 195 

Инвестицион- 

ный профиль 

o консервативный O сбалансированный O агрессивный 

Ожидаемая до- 9 % годовых в рублях 12,5 % годовых в руб- 25 % годовых в руб- 
ходность лях лях 

Допустимый снижение — стоимости | снижение — стоимости | снижение — стоимости 
риск имущества,  передан- | имущества,  передан- | имущества,  передан- 

ного Клиентом, не бо- | ного Клиентом, не бо- | Horo Клиентом, не бо- 
лее 5 % лее 15 % лее 

33 % 

Инвестиционный 12 месяцев 12 месяцев 12 месяцев 

торизонт 

2.15 На основе ответов Клиента - юридического лица (некоммерческой организации), 

являющегося квалифицированным инвестором, об ожидаемой доходности, сроке инвестиро- 
вания и о риске, который клиент согласен нести, Управляющий вправе присвоить Клиенту 
один из инвестиционных профилей:



Инвестицион- 

ный профиль 

o консервативный O сбалансированный O агрессивный 

Ожидаемая до- 0 9 % годовых в рублях о 12,5 % годовых B 0 25 % годовых в руб- 
ходность рублях лЯХ 

Допустимый — | снижение стоимости | снижение  стоимости | снижение  CTOMMOCTH 
риск имущества, переданного | имущества, передан- | имущества, — передан- 

Клиентом, не более 5 % | ного Клиентом, не бо- | ного Клиентом, не бо- 

лее 15 % лее 

33 % 

Инвестицион- 12 месяцев 12 месяцев 12 месяцев 

ный горизонт 


